
Der Elektronische  
Produktkatalog
Verbesserung des technischen Services, eindrucksvolle 
Marketingmethoden, Steigerung des Vertriebserfolgs



Rund 87 %  
der heruntergeladenen 
CAD Modelle führen zu 
verkauften Produkten.
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Hat es Ihr Produkt erst einmal in die Stückliste geschafft,  
ist die Bestellung Ihres Produkts so gut wie sicher.

Am Anfang steht der Ingenieur
Er trifft die Entscheidung für Ihr Produkt!

Warum trifft der Ingenieur die Entscheidung?

Komponenten bzw. Produkte, die der Ingenieur in seiner CAD Konstruktion 
einplant, werden in den meisten Fällen in die Stückliste übernommen.

Stücklisten gehören zu den wichtigsten Informationen, die Industrieunterneh-
men vorhalten müssen: Sie dienen letztlich u. a. dazu, den Bedarf zu ermitteln 
und das richtige Material zu bestellen.

Die Entscheidung für eine bestimmte Komponente wird maßgeblich vom Ingenieur bereits während  
seiner Konstruktionsphase beeinflusst.

CAD

Description Assembly No.Item
No.

1

UNIT

Quantity

TRO NOR

2

3

4

Self drilling Screw

Thread rolling Screw

Drilling Screw pan head

Self drilling Screw pan head flanged

mm

mm

mm

mm

021814213

021814219

021814813

021814225

0122

6656

1149

9695

3641

2544

0228

7839

Bill of Material

87%

100%

50%

0%

Der Ingenieur
bestimmt das Bauteil 
und beeinflusst somit 
maßgeblich die Entscheidung 
für Ihr Produkt.

Stückliste

PLM/ERP

Der Einkäufer
verhandelt mit Ihnen 
den Preis und bestellt.

setzt Ihr Produkt ein und
gibt Rückmeldung.

Der Mechaniker
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Der Ingenieur geht den Weg des geringsten Widerstands – Machen Sie ihm die Wahl leicht!

Der Arbeitsalltag von Ingenieuren besteht größtenteils aus 
zeitfressenden Tätigkeiten, wie der Recherche von detail-
lierten Produktinformationen (Umweltschutzstandards, 
Materialbeschaffenheit …), Rückfragen zur korrekten Pro-
duktkonfiguration und Anfordern von CAD Daten beim 
Hersteller …

Ingenieure und Produktentwickler wollen sich jedoch in ers-
ter Linie auf die Entwicklung innovativer Produkte konzent-
rieren. Deshalb gehen Sie bei der Wahl des Produktes bzw. 
Herstellers häufig den Weg des geringsten Widerstands.

Wir helfen Ihnen Ihren Produktkatalog so intelligent zu machen, dass alle Informationen, die die tägliche Arbeit von Ingeni-
euren erleichtern, mühelos verfügbar sind. So sind Sie Ihren Marktbegleitern einen großen Schritt voraus und schleusen Ihre 
Produkte geschickt in die Stückliste Ihrer Abnehmer.

Würden Sie einen Lieferanten 
bevorzugen, nur weil er 3D 

CAD Modelle zum Download 
bereitstellt? 

Wenn Sie 3D CAD Modelle 
downloaden, bevorzugen Sie 
dann Modelle in Ihrem CAD 

Format? 

Wenn Sie ein 3D CAD Modell 
downloaden, wird die Kompo-
nente danach auch gekauft?

CADENAS Umfrage unter Abnehmern von Komponenten

»  PARTcommunity liefert uns qualitativ hochwertige Leads.  
Ca. 80 % der Anfragen können zu Kunden gemacht werden.  «
 

Paolo Fioroni, UNIVER S.p.A.

keine Angabe

2,3 %

Ja
86,6 %

Nein
11,1 %

Nein
25,3 %

Ja
74,7 %

Nein
19,1 %

Ja
80,9 %

Durchschnittlich 4 von 5 Downloads von 3D CAD Modellen Ihres  
Elektronischen Produktkatalogs führen später zu echten Verkäufen.
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Die ernüchternde Bilanz des immer noch beliebten Messeauftritts verrät: Einer Gesamtinvestition von 2.000 Euro pro 
Verkäufer und Messetag stehen am Ende 2,5 brauchbare Kontakte pro Verkäufer/Messetag gegenüber. Pro Messekontakt 
bedeutet das Kosten von knapp 1.000 Euro. (Messebefragung in der Investitionsgüterindustrie, 2002, Clausen Unternehmensberatung)

Mehr Performance für Ihr Marketingbudget 

Mit einem Elektronischen Produktkatalog von CADENAS sinken die Kosten 
pro Neukundengewinnung auf wenige Euro. Gleichzeitig steigt die Anzahl an 
wertigen Kontakten durch die weite Verbreitung Ihres Produktkatalogs auf 
unseren internationalen Online Marktplätzen um ein Vielfaches.

vs.Traditionelle Vermarktung

Ihre neuen
Kunden

Leadbearbeitung ohne Streuver-
luste, weil Produkte bereits in 

Stücklisten vorhanden sind

Erstelle Angebotela
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Broschüren
Anzeigen

CAD Downloadportal
Online Marktplätze
Smart Engineering

Nachbearbeitung
der Leads

Erstellte Angebote

eCATALOGsolutions - Mehr Absatz mit weniger Aufwand!

Siehe auch Smart Engineering S. 21:
Wie Sie Ihre Downloads zu Kunden machen

Kalkulieren Sie Ihr Potenzial:
www.cadenas.de/kalkulator

Klassisches Marketing Marketing mit eCATALOGsolutions



Ihr technischer Service  
ist mit Kundenanfragen 

überlastet?

 6 TECHNIK & SERVICE
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Technik & Service

Mit einem Elektronischen Produktkatalog eCATALOGsolutions von CADENAS bieten Sie Ingenieuren und Einkäufern den 
bestmöglichen Service und reduzieren gleichzeitig Ihren unternehmensinternen Aufwand für die Kundenbetreuung. 

Intelligente Engineering Daten

Die Geometrie eines Bauteils ist für den Ingenieur nicht aus-
reichend. Mit eCATALOGsolutions enthalten Ihre digitalen 
Engineering Daten alle wichtigen Metadaten der Kompo-
nenten, wie z. B. Kinematik Informationen zum Test von 
Bewegungsabläufen, Massenschwerpunkte, Material oder 
Umweltschutzstandards. 

Ihr Katalog » Ready for INDUSTRY 4.0 «

Durch Themen wie „Industrie 4.0“ und „Internet der Dinge“ wird eine immer stärkere Vernetzung der realen und digitalen 
Welt notwendig. Je stärker einzelne Bauteile im Fertigungsprozess miteinander kommunizieren sollen, desto intelligenter 
müssen auch die digitalen Daten sein.

Technische Features für schnelleren,  
kundenorientierten Service

Zum Videobeitrag:
http://www.cadenas.de/videos/mcd

Beispiel: Simulation von Fertigungsanlagen

Die Inbetriebnahme einer Fertigungsanlage bedeutet für Anlagenmechaniker bisher in der 
Regel eine mehrwöchige Vorarbeitszeit, um die Feinabstimmung der Steuerung und Abläufe 
vorzunehmen. Durch den Mechatronics Concept Designer MCD in Verbindung mit den 
intelligenten CAD Modellen von CADENAS kann die Inbetriebnahme technischer Anlagen 
vorab virtuell getestet und die Detailabstimmung der Steuerung digital vorgenommen wer-
den. Dadurch verkürzt sich die Vorlaufzeit bis zum Anlaufen der Produktion deutlich.

eCATALOGsolutions ermöglicht Komponentenfertigern, ihre digitalen Produktdaten für 
den Produktentwicklungsprozess mit allen notwendigen, intelligenten  
Informationen bereitzustellen und so für die Zukunft bestens gerüstet zu sein.

Kinematik-Information Nozzle

Textur
Umweltschutz-

Standards
(RoHS, REACH ...)

End-of-Life

Farbe Massenschwer-
punkte

Material
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Engineering
Daten

(Intelligente 
3D CAD Modelle)

Einheitliche Variablenbezeichnung
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Umfrage – Welche Informationen benötigen Ingenieure wirklich?

Wie wichtig intelligente Engineering Daten für die tägliche Arbeit von Ingenieuren, Technikern und Einkäufern sind, zeigt auch 
das Feedback von 1430 befragten Fachkräften aus der Industrie. Die nachfolgende Grafik visualisiert den Anteil der Befragten, 
die diese Information im Konstruktionsalltag benötigen.

Mit dem Elektronischen Produktkatalog eCATALOGsolutions stellen Sie nicht nur einfache CAD Modelle, sondern echte 
intelligente Engineering Daten mit allen notwendigen Informationen zur Verfügung. Das entlastet Ihren Kundenservice, da 
weniger Rückfragen nötig sind und unterstützt den Ingenieur, weil mühsame und zeitaufwendige Vorarbeiten entfallen.

»  Endlich gibt es durch CADENAS ein System am Markt, das uns die Möglichkeit bietet, außer reinen CAD 
Geometrien auch Kinematikfunktionen, Kollisionsbetrachtungen, Hubveränderungen u. v. m. zu integrieren.  «
 

Volker Göbel 

Geschäftsführer

Andreas Maier GmbH & Co. KG

Mehr Informationen zum  
Thema finden Sie in unserer
Broschüre unter:
www.cadenas.de/get/ 
smart-parts
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Print / PDF 2D Daten 
3D Daten – Neutralformat 

z. B. STEP, DXF
3D Daten – Nativformat

Ingenieur bekommt Papierkatalog oder 
ein PDF und muss das 3D Modell selbst 
erstellen.

Ingenieur bekommt eine 2D Geometrie 
und baut sich mühsam ein 3D Modell.

Ingenieur bekommt ein CAD Modell im 
Neutralformat, das er konvertieren muss.

Ingenieur bekommt sein CAD Format!
Er lädt das Teil in sein CAD System  
und kann seine Konstruktion schnell  
fertigstellen.

HOHE FEHLERQUOTE HOHE FEHLERQUOTE Das Ergebnis ist ein 3D FOTO

Erstellung: 

30 M
IN

UTEN

Erstellung: 

20 M
IN

UTEN

Nachbearbeitung:

12 M
INUTEN

Sofo
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ge
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Über 100 native CAD Formate

Aufwand nicht auf den Kunden abwälzen

Für jedes CAD System und jede Version 
die passenden CAD Modelle zur Verfü-
gung stellen klingt für Sie unmöglich? Mit 
eCATALOGsolutions kein Problem! 

Ihre Komponenten stehen Ingenieuren 
als echte native 3D CAD Modelle in über 
100 verschiedenen Dateiformaten gängiger 
CAD Systeme, wie zum Beispiel CATIA®, 
Autodesk® Inventor®, SolidWorks®, Creo 
Parametric, NX™, AutoCAD® oder Solid 
Edge® zur Verfügung.

Komponentenhersteller sind häufig der Meinung, bemaßte 2D Zeichnungen seien vollkommen ausreichend für Ihre Kun-
den, schließlich kann der Ingenieur daraus selbst das benötigte 3D Modell erzeugen.

Der Arbeitsaufwand wird so auf den Endkunden abgewälzt 
und multipliziert sich unnötig: Anstatt ein einziges Mal durch 
den Komponentenhersteller, muss das gleiche Produkt tau-
sendfach von Kunden neu modelliert werden.

Welche CAD Systeme verwenden Ihre Kunden?

Andere
Systeme

18 %

15 %

13 %
12 %

11 %

9 %

9 %

13 % 18 %

15 %

13 %
12 %

11 %

9 %

9 %

13 % 18 %

15 %

13 %
12 %

11 %

9 %

9 %

13 %

Quelle: CADENAS Umfrage unter Ingenieuren 2014

Der Wurm muss dem Fisch  
schmecken, nicht dem Angler!

Durch die Vielzahl der verfügbaren CAD Systeme und -versionen übersteigt die 
Marktabdeckung einzelner Systeme selten 15 %. Mit der Multi CAD Lösung von  
CADENAS erreichen Sie über 95 % des Marktes.
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Schutz vor Produktpiraterie durch das Engineering Daten Modell von CADENAS

Ein gefälschtes Produkt kann die Erwartungen der Kunden oft nicht erfüllen. Imageverlust sowie Kunden- und Gewinnrück-
gang sind die Folge. Die Bekämpfung von Produktpiraterie hat deshalb in Unternehmen höchste Priorität.

So wenig Geschäftsgeheimnisse wie möglich, so viel technische Informationen wie für den Ingenieur nötig

Mit einem Elektronischen Produktkatalog der  
eCATALOGsolutions Technologie zeigen Ihre CAD Modelle 
nur so viele Informationen, wie für den Konstruktionspro-
zess notwendig, aber nicht genug um kopierbar zu sein.

Fertigungsmodell
Werden Fertigungsmodelle zum Download angeboten, ist die Gefahr der Preisgabe des 
geistigen Eigentums tatsächlich gegeben, da sämtliche Fertigungsdaten inklusive Fertigungs- 
und Lagetoleranzen sowie vertrauliche Daten weitergegeben werden.

Hüllenmodell
Werden einfache Hüllenmodelle zur Verfügung gestellt, schützt das zwar bestens vor Pro-
duktpiraterie, jedoch auch davor, sein gesamtes Absatzpotenzial auszuschöpfen. Das stark 
vereinfachte 3D Modell zeigt lediglich die Umrisse des Produkts, was dem Ingenieur er-
schwert, diese Komponente in seine Konstruktion zu integrieren. Alternative Anbieter mit 
aussagekräftigeren CAD Modellen werden hier das Rennen machen.

Engineering Daten Modell von CADENAS
Die Elektronischen Produktkataloge bzw. die intelligenten Engineering Daten von CADENAS 
verfügen über alle Informationen, wie Material, Kinematik, Geometrie etc., die Ingenieure 
und Konstrukteure für ihre tägliche Arbeit benötigen. Ihr geistiges Eigentum bleibt dabei 
dennoch vor Produktpiraterie geschützt.

Beinhaltet Produktgeheimnisse Für Wettbewerber leicht kopierbar

Keine Intelligenz Keine Kinematik Nutzlos für Industrie 4.0 
oder andere Prozesse

Alle notwendigen Informationen wie Kinematik,  
Gewinde und Funktionen u. v. m. vorhanden
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Nahtlose Integration Ihres Downloadportals

Mit eCATALOGsolutions lassen sich die digitalen Daten Ihrer 
Komponenten auf Ihrer Website leicht zugänglich zum Down-
load anbieten.

Das Downloadportal lässt sich dabei nahtlos an Ihr 
Corporate Design anpassen. Auf Wunsch können die intelli-
genten Engineering Daten sogar direkt auf der jeweiligen Pro-
duktseite als Download zur Verfügung gestellt werden.

Zusätzlich bietet die embedded Technologie die Möglichkeit, Ihren bestehenden e-Shop oder Ihr CRM System anzubinden. 
Basierend auf der individuellen Konfiguration des Kunden lassen sich so unmittelbar Informationen zu Preisen und Lieferzei-
ten abrufen.

픽토그램

가격�및�배송 
시간�정보

상호적인 �D 프리뷰

Пиктограммы

Цены и 
информации о 

поставке

Интерактивный 3D 
просмотр

Piktogramme

Preis- &
Liefer-

informationen

Interaktive 3D Vorschau

Kundenbeispiel: Produktkonfigurator von IMI Precision Engineering
https://www.imi-precision.com/de/de/Configure.aspx?pn=RM/8016/M/50
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App als mobile Lösung für Ingenieure, Einkäufer & Vertrieb

Mit einer individuellen App von CADENAS können Ihre Kunden und Interessenten Ihren Elektronischen Produktkatalog 
mobil nach Komponenten durchsuchen, diese mühelos konfigurieren und Informationenen schnell und einfach an andere 
Projektbeteiligte (z. B. Engineering) weitergeben.

Die Erstellung erfolgt unter Berücksichtigung Ihres Corporate Designs und bietet Ihnen viele Vorteile, wie zum Beispiel:

 � Bestmöglicher Service für Kunden und Interessenten durch umfangreiche  
Recherche- und Konfigurationsmöglichkeiten

 � Weltweite Distribution Ihrer App und dadurch Ihres Produktkatalogs auf sämtlichen  
Marktplätzen wie App Store, Google Play und Windows Phone Marketplace

 � Ermöglicht Ihren Kunden und Ihrem Vertrieb eine beschleunigte Besprechungskultur durch  
die mobile Datenrecherche während des Meetings

 � Modularer Aufbau der App ermöglicht Ihnen, den Funktionsumfang individuell zu bestimmen
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App Features

Durch den modernen Aufbau lässt sich Ihre App nach Ihren Wünschen individualisieren. Sie bestimmen selbst den Umfang 
und die Funktionen, wie z. B.: 3D CAD Modelle, Suche durch Skizze, Volltextsuche, Produktkonfigurator, Angebotsanfragen, 
Augmented Reality, Anwendungsbeispiele, News, Support u. v. m.

Die App als Vertriebsunterstützung

3D CAD Modelle

PDF Datenblätter

Augmented Reality

Produktkonfigurator

Suche durch Skizze & 
Geometrische Ähnlichkeitssuche Produktsuche durch Text

YouTube Channel &
Mediathek

Unternehmensnews

ProduktsupportBezugsmöglichkeiten

Auch Ihr Vertrieb profitiert von einer individuellen App: Der mobile Zugriff auf alle 
technischen Informationen Ihrer Produkte ermöglicht, gemeinsam 
mit dem Kunden vor Ort die beste Komponente zur Lösung 
seiner Konstruktionsaufgabe zu finden.

Zum Videobeitrag:
https://www.youtube.com/
watch?v=cDsxwgvWjWM
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Unternehmen müssen heute kundenindividuellen Wünschen bzw. maßgeschneiderten Produkten gerecht werden. Daraus 
ergeben sich für Hersteller zahlreiche Herausforderungen: Hoher Beratungsaufwand für die korrekte Konfiguration, indivi-
duelle Erstellung von Konstruktionsdaten für den Kunden, aufwendige Kalkulation von Angeboten ...

Mit dem Interaktiven Produktkonfigurator von CADENAS geben Sie Ihren Kunden die Möglichkeit, ohne CAD Software und 
Vorkenntnisse, Produkte fehlerfrei, individuell zusammenzustellen. Über Regelwerke werden bereits vorab falsche Kombi-
nationen vermieden. Die passende 3D Geometrie der Baugruppe lässt sich ebenfalls automatisch erzeugen.

Das vereinfacht den Konstruktionsprozess Ihrer Kunden und reduziert gleichzeitig die Arbeitsbelastung für Ihren Vertrieb 
und Service.

Den Konfigurator live testen: 
https://kml-miller.partcommunity.com/

Konfigurator Willkommensseite

Interaktive 3D Vorschau

Konfigurator Gesamtansicht

Piktogramme zur visuellen Konfiguration

Beispiel Produktkonfigurator KML Miller 

Die modulare Bauweise der Spezialkabinen und Containerlösungen von KML Miller bieten 
den Vorteil, kundenspezifische Lösungen mittels vordefinierter Bausteine flexibel, kosten-
günstig und mit minimalem Entwicklungsaufwand zu realisieren. Durch die Umsetzung eines 
Interaktiven Produktkonfigurators von CADENAS können Kunden Ihren Wunschcontainer 
digital, entsprechend der individuellen Bedürfnisse bzgl. Wand-, Dach- und Innenausbau, 
kombinieren und als Intelligente 3D Engineering Daten exportieren. 

Der Interaktive Produktkonfigurator – Individuell nach Kundenwunsch 
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Beispiel Produktkonfigurator LUCAS

Ohne Produktkonfigurator Mit Produktkonfigurator

vs.
1. 2.

3. 4.

1.

2.

2 Tage 5 Minuten
Kundenanfrage &
Technische Kalkulation

Interaktive Konfiguration und 
Angebotsanfrage durch Kunden

Schnelle Preiskalkulation und
Angebotserstellung durch LUCAS

Manuelle Prüfung
durch LUCAS

Manuelle Konfiguration
und Preiskalkulation

Vorbereitung 
des Angebots

1. 2.

3. 4.

1.

2.

2 Tage 5 Minuten
Kundenanfrage &
Technische Kalkulation

Interaktive Konfiguration und 
Angebotsanfrage durch Kunden

Schnelle Preiskalkulation und
Angebotserstellung durch LUCAS

Manuelle Prüfung
durch LUCAS

Manuelle Konfiguration
und Preiskalkulation

Vorbereitung 
des Angebots

Vor der Einführung des Produktkonfigurators wurden Angebote manuell verfasst, nachdem ein Ingenieur die Anfragen ge-
prüft hatte. Dieser Prozess dauerte durchschnittlich zwei Tage.

Mit dem Interaktiven Produktkonfigurator von CADENAS kann das komplette Angebot jetzt in 5 Minuten erstellt werden.

Interaktiver Produktkonfigurator - LUCAS France

»  Der wichtigste Vorteil unseres Produktkonfigurators zeigt sich in der Angebotserstellung: Was uns 
bisher zwei Tage beschäftigt hat, können wir heute quasi augenblicklich erledigen.  «
 

Stéphane Lucas

Projektingenieur

LUCAS FRANCE

www.cadenas.de/
anwenderberichte/lucas
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Mit eCATALOGsolutions lassen sich aus Ihrem Elektronischen Produktkatalog heraus 3D PDF Datenblätter auf Basis der 
individuellen Produktkonfiguration des Kunden direkt „on-the-fly“ generieren. So stellen Sie Ihren Kunden alle wichtigen 
Bauteilinformationen der jeweiligen konfigurierten Komponente kompakt bereit. Sie entscheiden dabei welche Informatio-
nen das 3D PDF Datenblatt enthalten soll.

Interaktive 3D Ansicht

Integrieren Sie ein 3D Modell der konfigurierten Kom-
ponente, das gleichzeitig jede erdenkliche Ansicht durch 
Drehen, Zoomen und Bewegen zur Verfügung stellt. Die 
selbstgewählte Ansicht kann auch ausgedruckt werden.

Individuelle Datentabellen

Alle wichtigen technischen Details zum Produkt wie z. B.: 
Bestellnummer, Haltekraft, Anzugsmoment, Leistung etc. 
werden in tabellarischer Form übersichtlich dargestellt.

3D PDF Datenblatt – Ultimativer Spickzettel für Ihre Kunden
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2D Ableitung mit automatischer Bemaßung

Detaillierte 2D Maßzeichnungen mit wichtigen Informatio-
nen, wie z. B. Toleranzen und Passungen können ebenfalls 
in das PDF Datenblatt eingebunden werden.

Kontext- und konfigurationsabhängige Informationen

Ebenfalls möglich ist die individuelle Einbindung dynamisch generierter Informationen „on-the-fly“, wie z. B. lokaler Vertriebs-
kontakt in Abhängigkeit vom Standort des Kunden, Einbindung technischer Diagramme gemäß Kundenkonfiguration etc.

Lieferanteninformationen, abhängig vom Standort Produktkonfigurationsabhängige Informationen  
und Grafiken

Ihr Corporate Design

Wie Ihr 3D PDF Datenblatt aussehen soll und welche Infor-
mationen Sie Ihren Kunden zur Verfügung stellen möchten, 
entscheiden Sie selbst. Wir erstellen Ihnen ein individuelles 
Template nach Ihren Wünschen und unter Berücksichtigung 
Ihres Corporate Designs.

Projektzeichnung!
Alle Angaben vorläufig
der endgültigen Konstruktion
Project drawing
All values are preliminary
of the final design

Kupplungskontrollmass. Das Kupplungs-
kontrollmass ist um anlagenbedingte
Wärmedehnungen zu korrigieren.
Assembly control dimension. The assembly
control dimension must be corrected
of thermal expansion specific to each system

J1 (Massenträgheitsmoment / kgm^2)  19.9
J2 (Massenträgheitsmoment / kgm^2)  5.4
M1 (Masse / kg)  172  
M2 (Masse / kg)  201.64  

Bei Verwendung von 10.9 Schrauben sind  
gehärtete Unterlegscheiben vorzusehen

In case of use of 10.9 screws hardened
washers have to be provided

RATO DS A 25D1

RATO DS A 25D1 J7 28 D10 225 385
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Vermarktung &
Sales

Vertikale Martkplätze

Statistiken

Social Media

Messe-Entertainment

Holografische
Darstellung

Virtual
Reality

Anaglyph
3D

Augmented
Reality

Print- & Offlinemedien

Printkatalog

3D PDF Datenblatt

DVD / CD

Digital

Produkt-
konfigurator

Intelligente
CAD Modelle

CAD 
Download Portal

Mobile App

3D WebGL

Ein Produktkatalog für alle Ausgabeformate

Mit dem Elektronischen Produktkatalog eCATALOGsolutions von CADENAS setzen Sie auf eine Lösung, 
die mit Ihren Anforderungen mitwächst.

Bei dem modular aufgebauten System werden alle Produktdaten in einer zentralen Datenbank verwaltet. 
Das ermöglicht Ihnen, Ihre Produktinformationen in verschiedensten Ausgabemedien, wie DVD, Web, PDF, 
Printkatalog oder App zu verbreiten. 
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Vermarktung &
Sales

Vertikale Martkplätze

Statistiken

Social Media

Messe-Entertainment

Holografische
Darstellung

Virtual
Reality

Anaglyph
3D

Augmented
Reality

Print- & Offlinemedien

Printkatalog

3D PDF Datenblatt

DVD / CD

Digital

Produkt-
konfigurator

Intelligente
CAD Modelle

CAD 
Download Portal

Mobile App

3D WebGL



Schafft es Ihr  
Produktmarketing,  

Ihre Zielgruppe  
zu begeistern? 
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Wenn Ihr Marketing  
auch noch so aussieht ...

... Dann wird’s Zeit für eine innovative Marketingstrategie mit eCATALOGsolutions!

Viele Komponentenhersteller setzen heute noch auf Altbewährtes, doch Marketing muss vor allem eines: Begeistern. Dass 
dazu mehr gehört, als ein klassischer Messeauftritt versteht sich dabei von selbst. Denn nur wenn moderne Technologien 
mit Kreativität kombiniert werden, kann Marketing sein volles Potenzial entfalten.

Messeplanung Alt = bewährt? 

Mit eCATALOGsolutions geben wir Ihnen innovative Werkzeuge an die Hand, mit de-
nen Sie die Aufmerksamkeit von Kunden und Interessenten auf sich lenken und einen 
bleibenden Eindruck hinterlassen können – egal ob Messe, Print oder digital.



Virtual Reality (VR)

Wer seine Produkte per Virtual Reality erlebbar machen 
möchte, muss dazu nicht unbedingt auf teure Technik 
setzen: Mit einem einfachen Bausatz eines Cardboard 
Viewers, einem Smartphone sowie der CADENAS App 
lassen Sie Ihre Kunden und Interessenten in die virtuelle  
Welt Ihrer Produkte eintauchen.

Zum Videobeitrag:
www.cadenas.de/videos/vr

Augmented Reality (AR)

 � Nutzen Sie Augmented Reality Marker, um Ihre  
Broschüren und Flyer mit überlagerten 3D Modellen 
zum Leben zu erwecken

 � Ergänzen Sie Ihren Katalog mit audiovisuellen  
Informationen mittels AR

 � Profitieren Sie von der Live-Überlagerung, um eine 
schnelle, einfache Vorschau Ihrer Objekte direkt auf der 
Baustelle zu erzeugen

Zum Videobeitrag:
www.cadenas.de/videos/ar
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Holografie

Mit dem holografischen Display der DREAMOCTM Techno-
logie erschaffen Sie die perfekte Illusion. Mit schwebenden 
3D Animationen bieten sich Ihnen unglaubliche Möglichkei-
ten, Ihre Produkte mit dieser innovativen Präsentationstech-
nologie, beispielsweise auf Messen, zu präsentieren.

Die DREAMOC Technologie ermöglicht sogar, reale Pro-
dukte mit holografischer Animation zu verbinden.

Zum Videobeitrag:
www.cadenas.de/videos/holograph

»  Speziell mit der 3D- und Augmented Reality-Darstellung der Afag Neuheiten konnte Afag auf der MOTEK 
eindrücklich demonstrieren, dass Afag sowohl bei der Qualität ihrer Produkte als auch beim Einsatz aller-
neuster Computertechnologie führend ist. Afag und CADENAS ergänzen sich ‚Gestern. Heute. Morgen.‘ als 
Technologieführer auf höchstem Niveau.  «
 

Armin Doser

Geschäftsbereichsleiter Vertrieb und Marketing

Afag Automation AG



Klassisches Marketing vs. eCATALOGsolutions - Wer ist der Champion?

Was in der Vergangenheit als Geheimrezept galt, ist heute unter Umständen nicht mehr die aussichtsreichste Marketingtaktik. 
Es lohnt es sich also mal genauer hinzusehen, ob traditionelle Marketinginstrumente tatsächlich noch ihre größtmögliche 
Schlagkraft entfalten können oder ob es nicht erfolgversprechendere Strategien gibt.

Wie wurde bisher das Marketingbudget traditionell verteilt?

Die Verteilung von Marketingbudgets in Industrieunterneh-
men zeigt, dass Messen bisher traditionell mit fast 40 % den 
größten Anteil am Marketing-Etat verschlungen haben, ge-
folgt von klassischer Printwerbung. Doch sind das tatsäch-
lich die effektivsten Kommunikationskanäle, wenn es um die 
Steigerung des Absatzes geht? 

39 %

13 %
7 %
7 %

6 %
5 %

4 %

13 %

...

Messen/
Ausstellungen/Events

Produktinformation
Unternehmens-

webseite

Werbegeschenke
Schulungen und 

Vertriebstrainings
Online-Werbung

Public Relations

Print

Weitere

Kosten

Messe & Printwerbung - beliebt, aber gnadenlos überschätzt?

Lt. Umfrage unter Marketing- und Vertriebsverantwortlichen 
besteht Einigkeit darüber, dass traditionelle Marketingstrate-
gien wie Messen und Printanzeigen am meisten überbewer-
tet sind, wenn es darum geht, Leads und Verkaufschancen zu 
generieren. (Quelle: 2015 State of Inbound report, Hubspot)  
Erfahrungsgemäß resultieren nur aus 1 - 5 % der durch 
Messen oder Printanzeigen generierten Leads hinterher 
auch tatsächliche Verkäufe.

Genau hier spielt der Elektronische Produktkatalog von 
CADENAS mit seinem Online 3D CAD Downloadportal 
PARTcommunity seine Stärken aus: Rund 87 % der von 
Ingenieuren und Einkäufern heruntergeladenen Hersteller-
komponenten führen später zu real verkauften Produkten.

20 %

40 %

60 %

80 %

100 %

1 % 5 %

87 %

0 %
Printwerbung Messe PARTcommunity

Online Portal
vgl. Seite 4

Leads zu tatsächlichen 
Verkäufen

Erfolg

Zum Kalender:
www.cadenas.de/kalender

Ein riesiges, verstecktes Potenzial wartet  
auf Sie! Finden Sie heraus, ob traditionelle 
Marketinginstrumente bereits angezählt sind 
und welche taktischen Vorteile Ihnen ein 3D 
CAD Modelle Downloadportal, basierend auf 
der eCATALOGsolutions Technologie, bietet.

CADENAS Wandkalender 2017
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Messe beliebt und teuer, aber tatsächlich effizient?

Ob das Potenzial eines optimierten Onlinevertriebs unterschätzt und der enorm hohe Stellenwert von Messen überdacht 
werden muss, lässt sich einfach ermitteln. Dazu lohnt sich ein genauerer Blick auf die Rentabilität dieser beiden Marketingin-
strumente im direkten Vergleich.

vs. PARTcommunityMesse

2.000

1.400 €

Beispielrechnung 
inklusive Investitionskosten von 120.000 €

*zzgl. Wartungskosten 500 €

Gesamtkosten/Monat

*

2.000 Downloads / Monat 
(Ingenieure, Konstrukteure,  

CAD Anwender, Einkäufer etc.)

*in den ersten 12 Monaten nach Investition
5,70 € / Lead*

Zum Kalender:
www.cadenas.de/kalender

 120.772,95 € 

Standmiete
inkl. Nebenkosten

 25.000,00 € 

Personalkosten
 19.685,99 € 

Übernachtung/
Verpflegung
 15.217,39 €

Reisekosten
12.318,84 €

Einkäufe, Freizeit,
Unterhaltung
3.260,87 €

Sonstige Ausgaben
z. B. Werbung,
Gästebewirtung
8.091,79 €

Standbau, Transport,
Reiningung,
Bewachung u. ä.
37.198,07 € 

Messeausgaben eines Ausstellers
Standgröße: 100 m²,  Standmiete: 250 €/m²

30,8 %

6,7 %

2,7 %

10,2 %

20,7 %

16,3 %

12,6 %

 120.772,95 € 

Grundlage: AUMA_MesseTrend 2015

300 Leads / Messe 
(inkl. Studenten, fachfremde  

Besucher etc.)

402,58 € / Lead



Ist Ihr Vertrieb  
wirklich effektiv?
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Der richtigen Person, zur richtigen Zeit,  
am richtigen Ort, das passende Produkt anbieten

CAD

01 02 03

Kunde besucht
Downloadportal, um

nach Teilen 
zu suchen 

Hinterlässt 
Informationen, 
um CAD Daten 

herunterzuladen

Sie erhalten Leads
& detaillierte

Informationen

Marketing

Sales

Auslieferung

Auswertung

CRM

Name
Firma
E-Mail
NB
Geo-Location

Name:
Firma:

E-Mail:

Absenden

Wie viele Kunden und Interessenten Ihr Außendienst in der Woche besucht, wissen Sie natürlich. Aber werden auch die 
Kontakte mit Potenzial und aussichtsreichen Margen für die Zukunft besucht, oder sieht es in der Realität doch eher so aus: 

 � Überwiegend „Kaffeebesuche“ bei guten alten Stammkunden, deren Umsatz aber stetig zurückgeht

 � Termine, die wegen der geringen Auftragshöhe genauso gut per Telefon hätten erledigt werden können

 � Überflüssige Termine, weil die Interessenten nicht in die vom Unternehmen anvisierte Zielgruppe passen

 � Leer- und Sternfahrten, weil keine effiziente Tourenplanung vorgenommen wird

Mit Smart Engineering näher am Kunden

Der Elektronische Produktkatalog mit seiner Smart Engineering Lösung revolutioniert den Vertrieb vollständig: Ihr Produkt-
katalog als 3D CAD Downloadportal dient Ingenieuren und Einkäufern als optimale Rechercheplattform. Jeder einzelne 
Downloadvorgang liefert dabei wertvolle Informationen über die Interessen der Nutzer, die durch Smart Engineering ge-
bündelt und systematisch auswertbar werden.

vs.

ohne 
Smart 

Engineering

mit 
Smart 

Engineering

Ihr Vertrieb ist damit noch näher am Kunden und kennt dessen Bedürfnisse. So lässt sich sein Wert beurteilen und das Um-
satzpotenzial besser ausschöpfen.
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PARTcommunity

1

2

3

4

Te
ile
lis
te Name:

Adresse

Firma:

Tel:

Nachricht:

Anfrage

potentieller
Neukunde

Vertrieb

Ihr Angebot

Angebotsanfrage

5

Leadgenerierung mit Smart Engineering

Auch im B2B Geschäft hat sich das Internet als wichtigstes Recherche- und Informationsmedium etabliert. Das bedeutet in 
der Folge, dass Onlineangebot und Vertrieb bestmöglich verzahnt sein müssen. 

Mit einem PARTcommunity 3D CAD Downloadportal, basierend auf der eCATALOGsolutions Technologie, stellen Sie 
Ingenieuren und Einkäufern nicht nur alle wichtigen Informationen online zur Verfügung, sondern bieten den Nutzern die 
Möglichkeit, mühelos per Klick Angebotsanfragen für die konfigurierte Komponente zu starten.

»  Mit der PARTcommunity Lösung konnten wir den  
Verkauf unserer Komponenten um 30 % erhöhen.  «
Steve Gilliom

PHD Inc.
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Müller GmbH

Meier GmbH

Schmidt GmbH

Huber GmbH

Last Downloads

Schneider GmbH & Co. KG

Fischer GbR

Schneider GmbH & Co. KG

Thomas Schuster

Florian Wagner

Becker KG

Last Downloads

Ak
tu

el
le

 D
ow

nl
oa

ds
 in

 G
PS

-N
äh

e

Interesse an 
Produkten

Tabellarische Detailansicht

Eine tabellarische Ansicht liefert zahlreiche weitere 
Details, die für Ihren Vertrieb von Nutzen sind, wie 
z. B. welche Produkte wurden aus Ihrem Katalog he-
runtergeladen.

Freigegebenes
Vertriebsgebiet

Aktuelle
GPS-Position

Vertriebsoptimierung & Potenzialermittlung

Kaltakquise ist aufwendig und der Erfolg braucht Zeit. Wer als Vertriebler an neue Kontakte gelangen will weiß, wie viel 
Rechercheaufwand dahinter steckt. Mit der Smart Engineering Lösung von CADENAS ist es möglich, potenzielle Neukun-
den sehr schnell als solche zu identifizieren: Anstatt sich durch endlose Excel Listen arbeiten zu müssen, werden die CAD 
Downloads Ihres Onlinekatalogs übersichtlich dargestellt und lassen sich dadurch systematisch auswerten. Die Lösung wur-
de zusätzlich für den mobilen Einsatz optimiert.

Meier GmbH +��� %

Schmidt GmbH -�� %

Huber GmbH -� %

Müller GmbH +�� %

101 - 200

201 - 300

301 - 500

500 +

0 - 100

Neuer Nutzer/Download

Erinnerungsfunktion

Zeitpunkt letzter Download

Anzahl Mitarbeiter

Öffnungszeiten

Download Trend

Bewertung

Überblick Downloads in Kartenansicht

Das Smart Engineering Tool von CADENAS sortiert die 
CAD Modelle Downloads Ihres Elektronischen Produktka-
talogs nach Unternehmen und bewertet die Daten anhand 
der Aktualität und Menge der Downloads. Zahlreiche Filter-
möglichkeiten und die Darstellung in GoogleMaps erleich-
tern den zielgerichteten Einsatz.

Festlegung von Vertriebsgebieten & GPS

Jeder Vertriebler sieht nur die Downloadinformationen der 
Kunden und Interessenten innerhalb seines zugewiesenen 
Vertriebsgebiets. In Kombination mit der aktuellen GPS 
Position lassen sich die Interessenten in der direkten Um-
gebung ausfindig machen. Dies ermöglicht z. B.: eine opti-
mierte Routenplanung für Ihren Außendienst.
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eCATALOGsolutions
Eine Lösung, die sich 

rechnet!
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Der Multiplikator für Ihren Elektronischen 
CAD Produktkatalog 

Berechnen Sie Ihr Potenzial

Millionen Ingenieuren, Einkäufer und Architekten auf der ganzen Welt nutzen täglich PARTcommunity.com und BIMcatalogs.
net sowie damit verknüpfte Vertikale Marktplätze. 

Dadurch ist Ihr Elektronischer CAD Produktkatalog auf 
über 90 Online-Marktplätzen, Portalen und Social Com-
munities vertreten. Ihr Elektronischer Produktkatalog er-
reicht dabei ein Potenzial von mehr als 18 000 000 Nut-
zern aus über 15 000 Unternehmen. 

Prüfen Sie das Potenzial für Ihre  
Zielgruppen und Märkte:
www.cadenas.de/kalkulator

eCATALOGsolutions von CADENAS bietet Ihnen nicht nur 
eine optimale Lösung für die kundenfreundliche Umsetzung 
eines digitalen Produktkatalogs, sondern sorgt gleichzeitig 
auch für die maximale internationale Verbreitung. 

Der Multiplikator für Ihren Elektronischen Produktkatalog 
sind unsere Partnerschaften mit zahlreichen namhaften 
Marktplätzen.

»  Seit wir den nativen CAD Katalog mit CADENAS 
freigegeben haben können wir feststellen, dass 10x 
mehr Teile heruntergeladen werden.  «
Anthony Padalino

Global Market Analyst

D-M-E Company LLC

Technik

Marketing

Sales

eCATALOGsolutions bietet eine Lösung mit der Sie alles vom Marketing, über den 
Vertrieb bis hin zum technischen Service perfekt abdecken: 

 � Marketing: Mit bahnbrechenden Features machen Sie auf Ihre Produkte 
aufmerksam. Ihre Zielgruppe verbindet die innovative Produktpräsentation 
mit einer innovativen Produkttechnologie.

 � Vertrieb: Jeder Kunde kann entsprechend seiner Bedürfnisse und 
seines Kundenwerts bearbeitet werden. Sie bieten die richtigen Pro-
dukte, zur richtigen Zeit, am richtigen Ort, der richtigen Person an.

 � Technik: Sie reduzieren die Arbeitsbelastung Ihrer Ingenieure, indem 
häufig wiederkehrende, manuell zu bearbeitende Kundenanfragen der 
Vergangenheit angehören. Dadurch entstehen Freiräume für Entwicklung 
innovativer Produkte.

Die 360° Lösung für erfolgreiche Komponentenhersteller
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CADENAS setzt mit den Elektronischen Produktkatalogen der eCATALOGsolutions Technologie seit 1992 Standards.  
Profitieren Sie von unserer langjährigen Erfahrung aus unseren über 700 erfolgreich umgesetzten Produktkatalogen.

Wir beraten Sie vorab ausführlich, wie Sie Ihren Elektronischen Produktkatalog bestmöglich auf Ihre Bedürfnisse und Ihre 
Zielgruppe abstimmen können. Gemeinsam mit Ihnen erarbeiten wir eine detaillierte Anforderungsliste und tragen aktiv mit 
unserem Wissen zum optimalen digitalen Produktkatalog für Ihre Kunden und Interessenten bei.

Von CADENAS organisierte Arbeitskreise mit Lieferanten und Abnehmern helfen Ihnen darüber hinaus, allgemeine Markt-
anforderungen früh zu erkennen und darauf zu reagieren.

Profitieren Sie von unserer Erfahrung

»  Im Rahmen unserer über zehnjährigen Zusammenarbeit mit CADENAS haben wir bereits viele neue 
Entwicklungsschritte für unseren Produktkatalog erreicht. Wir konnten unsere Kunden somit über die Jahre 
hinweg immer wieder mit vielen tollen Neuerungen begeistern.   «
 

Christen Merkle

Geschäftsführer

AHP Merkle GmbH

zipatec

 

®
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Zahlen und Fakten über Elektronische Produktkataloge von CADENAS

Mitarbeiter weltweit
engagierte380

auf ca. 98 Vertikalen Marktplätzen 
könnten Ihre Kunden werden

24 000 000 Webanwender 

400 000 000 Teiledownloads 
im Jahr auf unseren Portalen

911 000 Teilemanagement 
Anwender aus über 15 000
Unternehmen können Ihren 
Produktkatalog nutzen

seit 1992
ERFAHRUNG

700 Produktkataloge der Bereiche:

Schiffsbau

Architektur/BIMAnlagenbauElektrotechnik

ProduktionstechnikMaschinenbau
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Weitere Kundenstimmen

»  Der Elektronische Produktkatalog und das Online Downloadportal von CADENAS sind ein interessantes 
und sehr wichtiges Verkaufsinstrument für unser Unternehmen, mit dem viele interne und externe Prozesse 
verbessert wurden.  «
Markus Moser

Mechanikentwicklung

Schneider Electric Motion Deutschland GmbH

»  Aufgrund der Möglichkeit, die Produkte mit eCATALOGsolutions in 3D zu visualisieren und durch  
Verschieben und Drehen von allen Seiten in einer simulierten Realität betrachten zu können, bekommt  
der Kunde einen vollständigen Überblick über das Produkt.  «
David Maillart

Leiter Forschung und Entwicklung

SOUCHIER DÉSENFUMAGE ARCHITECTURAL
GESTION ÉNERGÉTIQUE

»  CADENAS stellt das Bindeglied zwischen unseren Produkten und den Kunden dar. Seitdem wir unsere 
Daten auch online zur Verfügung stellen, steigen die Produktanfragen kontinuierlich an. Die hohen Zugriffs-
zahlen belegen, dass wir mit CADENAS den richtigen Partner gefunden haben.  «
Rainer Bürkert

Geschäftsführer

Würth Industrie Service GmbH & Co. KG

»  Unsere Kunden können unsere Produkte konfigurieren, die Preise und Verfügbarkeiten abrufen und die 
gewünschte Komponente direkt online bestellen. Alle benötigten Produktinformationen stehen Kunden 
in Echtzeit auf einer einzigen Webplattform übersichtlich zur Verfügung. Wir haben uns zum Ziel gesetzt, 
unseren Kunden einen erstklassigen Onlineservice zu bieten. Die von CADENAS bereitgestellten Konfigura-
tionsmöglichkeiten und die CAD Funktionalität sind dabei eine entscheidende Grundvoraussetzung  «
Jez Ashton 

IMI Precision Engineering  

Global Online Marketing Manager
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Die CADENAS GmbH
Setting Standards

CADENAS ist ein führender Softwarehersteller in den Bereichen Strategisches 
Teilemanagement und Teilereduzierung (PARTsolutions) sowie Elektronische 
Produktkataloge (eCATALOGsolutions). 

Das Unternehmen stellt mit seinen maßgeschneiderten Softwarelösungen 
ein Bindeglied zwischen den Komponentenherstellern und ihren Produkten 
sowie den Abnehmern dar.

Der Name CADENAS (span. Prozessketten) steht mit seinen  
350 Mitarbeitern an 18 internationalen Standorten seit 1992 für Erfolg,  
Kreativität, Beratung und Prozessoptimierung.  

CADENAS hat in der Rolle des Initiators und Vordenkers  
bereits viele wichtige Neuerungen und Trends etabliert. 
 
Zu diesen Innovationen zählen vor allem:

 � Multi CAD Lösung mit nativen & intelligenten Engineering Daten

 � PARTcommunity Embedded – Nahtlose Integration des 3D CAD Modelle  
Downloadportals in Unternehmenswebseiten

 � Smart Engineering – Das richtige Teil, zum richtigen Zeitpunkt,  
am richtigen Ort der richtigen Person anbieten  

 � 3D CAD Modelle App – Mobiler Zugang zu Millionen Norm- & Kaufteilen

 � BIMcatalogs.net: Weltweite Vermarktung Ihrer Bauelemente an Architekten,  
Bauingenieure und Planer

 � Unterstützung von Augmented Reality und Virtual Reality

 � Nahtloser Übergang zum Beschaffungsprozess mit RFP (Request for Proposal)

 � Engineering Wissensdatenbank

Weitere Informationen über die neuesten Innovationen sowie das Unternehmen  
finden Sie auf unserer Internetseite unter: www.cadenas.de.



CADENAS GmbH Augsburg
Schernecker Str. 5
86167 Augsburg
Tel.: +49 821 2 58 58 0 - 0
Fax: +49 821 2 58 58 0 - 999
E-Mail: Info@cadenas.de
www.cadenas.de

Augsburg Tel.: +49 821 2 58 58 0 - 0
Wolfsburg Tel.: +49 5362 94 88 20
Esslingen Tel.: +49 711 900 37 730
Essen Tel.: +49 201 2 48 89 9 - 0

Österreich Tel.: +43 664 24 52 713
Italien Tel.: +39 051 04 16 776 
Frankreich Tel.: +33 4 74 55 26 96
Schweden Tel.: +46 723 038 090

UK Tel.: +44 7949 69 67 51
USA Tel.: +1 513 453 - 04 53
Kroatien Tel.: +385 35 63 82 25
Südkorea Tel.: + 82 505 936 - 93 60

Türkei Tel.: +90 212 272 10 55
Japan Tel.: +81 - 3 - 59 61 - 50 31
China Tel.: +86 21 63 55 13 18

Plattform zur optimierten Kommunikation 
mit externen Dienstleistern im Bereich 
Entwicklung.

 Das Lieferantenportal

Nachhaltige Kostenreduzierung bei Norm-, 
Kauf- und Eigenteilen im Engineering und 
Einkauf.

 Das Strategische Teilemanagement

Vorhandene CAD Geometrien intelligent 
finden und semiautomatisch klassifizieren.

 Die Geometrische Ähnlichkeitssuche

Die Softwarelösung zur Erstellung 
und Vermarktung von Elektronischen
CAD Produktkatalogen.

 Der Elektronische Produktkatalog

 Das PURCHINEERING Konzept

Optimierte Zusammenarbeit zwischen 
Einkauf und Engineering.

Technologie und Know-how des 
Elektronischen Produktkatalogs für 
den Architekturbereich.

 BIMcatalogs.net

CADENAS vereint
Hersteller & Lieferanten 

von Komponenten 
mit der Industrie!

CADENAS Lösungen für 
Hersteller & Lieferanten von Komponenten

CADENAS Lösungen für 
industrielle Abnehmer von Komponenten

Wissen, wer und wo Ihre Kunden sind: 
Produkte zur richtigen Zeit, am richtigen 
Ort, der richtigen Person anbieten.  

 Die Smart Engineering Lösung

CADENAS vereint
Hersteller & Lieferanten 

von Komponenten 
mit der Industrie!

Zahlreiche Online-Marktplätze mit Millionen 
von Nutzern als Mutiplikator für Ihren 
Elektronischen CAD Produktkatalog.

 Die Vertikalen Marktplätze

 Die intelligenten CAD Modelle

Weit mehr als Geometrie: Optimale 
Produkt- und Engineeringdaten mit 
maximalem Komfort & Funktionalität. 
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