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] eCATALOGsolutions

Der Elektronische Produktkatalog
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Verbesserung des technischen Services = Eindrucksvolle Marketingmethoden = Steigerung des Vertriebserfolgs
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‘ Gesetzliche Feiertage

01. Januar Neujahr

06. Januar Heilige Drei Konige
30. Marz Karfreitag

01. April Ostersonntag

02. April Ostermontag

01. Mai Tag der Arbeit

10. Mai Christi Himmelfahrt
20. Mai Pfingstsonntag

21. Mai Pfingstmontag

31. Mai Fronleichnam

BW, BY ST

BW, BY, HE, NW, RP, SL

‘ 19. Industry Forum

Bereits zum 19. Mal prasentiert sich der internationale Fachkongress CADENAS Industry Forum am 07. & 08. Marz 2018 den Fachbesuchern mit Vortragen,
Workshops und Networking rund um die Themen, wie Industry 4.0 und Kostenoptimierung im Engineering mit Strategischem Teilemanagement, Ausbau

08. August
15. August
03. Oktober
31. Oktober
01. November
21. November
24. Dezember
25. Dezember
26. Dezember

31. Dezember

Augsburger Friedensfest
Maria Himmelfahrt

Tag der Deutschen Einheit
Reformationstag
Allerheiligen

Bul3- und Bettag
Heiligabend

1. Weihnachtsfeiertag

2. Weihnachtsfeiertag

Silvester

von Marketingpotenzialen mit Elektronischen CAD Produktkatalogen sowie Building Information Modeling (BIM).

Rund 87%
der heruntergeladenen
CAD Modelle fuhren zu
verkauften Produkten.

nur Stadtgebiet Augsburg
BY,SL

BB, MV, SN, ST, TH
BY, BW, NW, RP, SL
SN

Motivation

Komponenten bzw. Produkte, die der Ingenieur in seiner CAD
Konstruktion einplant, werden in den meisten Fallen in die Stiick-
liste Gbernommen. Hat es Ihr Produkt erst einmal in die Stlckliste
geschafft, ist die Bestellung Ihres Produkts so gut wie sicher.

Der Ingenieur/Planer

bestimmt das Produkt.

Er beeinflusst malgebli

ch die

Entscheidung fir Ihr Produkt

Der Einkdufer

verhandelt mit lhnen

den Preis und bestellt

Der Mechaniker

setzt Ihr Produkt ein!

uberlastet?

r technischer Service
t mit Kundenanfragen

Technik & Service

Mit eCATALOGsolutions bieten Sie Ingenieuren und Einkaufern digitale
Produktdaten fur den Produktentwicklungsprozess mit allen notwen-
digen, intelligenten Informationen Ready for Industry 4.0. Unnotige
Ruckfragen beim Service werden vermieden und der interne Aufwand
fur die Kundenbetreuung sinkt.

Kinematik-Information Nozzle
Umweltschutzstandards

(RoHS, REACH ...) Textur
End-of-Life Material
Farbe Massenschwerpunkte

Schafft es |hr

lhre

Innovatives Marketing

Nur wenn moderne Technologien mit Kreativitat kombiniert werden,
kann Marketing sein volles Potenzial entfalten.

Mit eCATALOGsolutions geben wir lhnen innovative Werkzeuge
an die Hand, mit denen Sie die Aufmerksamkeit von Kunden und
Interessenten auf sich lenken und einen bleibenden Eindruck
hinterlassen konnen — egal ob Messe, Print oder digital.

L

Augmented Reality (AR)

Holografie

Virtual Reality (VR)

\

Ist Ihr Vertrieb
wirklich effektiv?
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Smart Sales

eCATALOGsolutions mit seiner Smart Sales Losung revolutioniert
den Vertrieb: Jeder Download Ihres digitalen Produktkatalogs
liefert wertvolle Informationen tber die Interessen der Nutzer, die
sich mit Smart Sales biindeln und auswerten lassen.

Ihr Vertrieb ist damit naher am Kunden, kennt dessen Beddurfnisse
und schopft das Umsatzpotenzial bestmaglich aus.

Downloadportal, um
nach Teilen zu suchen

—y

Sie erhalten Leads &
detaillierte Informationen



